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Que cholsir ?

L'entrée dans la vie

— — profes sionnelle :
- - responsable commercial
/
’/

- chef de rayon

/ - chef de secteur
7 - responsable d'un point de
7 vente
<>/ - animateur des ventes
/ rar poursuite - technico-commercial .
~
/ - d‘études en - responsable de production
- : -
— formations

~ '<> complémentaires

L’entrée dans une école
de commerce par le biais
des admissions paralléles
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Une formation /pemmmte

Q Hébergement et
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Un accompagnement a
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7 Un établissement a dimension humaine
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/ g 86 % des étudiants obtiennent un emploi
/ / dans les 6 mois

/ _ <§ Un taux de réussite a I'examen supérieur
- a la moyenne nationale
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Statut étudiant avec bourses selon les

_ Etablissement sous
contrat avec le Ministére
de I'’Agriculture

Statut : Etudiant
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- Vous aver des objectifs : - Neas avons des molyens :-

4 4

Acquérir une vision mercatique
des marcheés

Assurer la gestion d’'une
entreprise

Apprendre a entreprendre et a
travailler en équipe

Malitriser des compétences
commerciales et techniques
dans un contexte économique
tres concurrentiel

Savoir communiquer
efficacement

Vivre une expérience
européenne

Une équipe pédagogique a votre
ecoute

Une formation par alternance :
des expériences en entreprise /
des cours attractifs (travail de
groupes, visites, voyages,
interventions...)

Un partenariat avec le milieu
professionnel

Un accompagnement
personnalisé

Une évaluation des acquis en
contréle continu

I Votre formation tedm”qm et commerciale :

mne formation interactive associant une double compétence technique et commerciale
35 H 00 hebdomadaires

Mercatique Expression
Marchandisage Maths
Transaction commerciale Informatique
B Commerce international Anglais

Anglais Commercial
Technologie des produits
Etude de filiere

Projet commercial
Gestion

Economie d’entreprise
Economie générale
Droit du travall

Sport
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Vetre expérience prof essionnelle :

a

38 semaines de stage sur les 2 années, réparties par période de 3 semaines

Un atout sur le marché de I'emploi

Des stages significatifs avec :
des objectifs
des missions précises
une dimension professionnelle dans des structures différentes

Six lieux de stage différents sur 2 ans. Voici 3 exemples de stage en 1°® année de BTS

- Etude de marché

- Animation et gestion commerciale :  Supermarché, Hypermarché, Bricolage,
Textile, Chaussures...

- Force de vente et négociation commerciale : Représentant, VRP, Cash and
carry, Banques, Assurances...

- Stage qualité dans un laboratoire :  Produits laitiers, Charcuterie, Epicerie,
Surgelés, etc.

- Stage « actions commerciales »

- Stage a I'étranger dans un pays Européen.

2iéme

en de année.

a 2iéme

- Stage découverte pour définir le lien du stage exam

année.

- Stage examen dans la méme entreprise durant toute |

Maitrise de I'expression Esprit d'initiative

écrite et orale Dynamisme
Capacité d’analyse et de Aisance relationnelle
--  synthese Disponibilit¢ ~  ----- --

Autonomie et sens des
responsabilités

Organisation

Le Brevet de Technicien Supérieur « Technico-
commercial » est un diplome délivré par le Ministére de
I'’Agriculture.

Il est obtenu pour 50% en contrdle continu et 50% en
épreuves terminales lors d’'un examen final.
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